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EDITORIAL

s desafios e a complexidade da gestdo dos

negocios aumentaram muito nas ultimas

décadas. A producao rural tornou-se cada

dia mais tecnificada, e a necessidade de

ampliar o entendimento para além da
atividade agricola é uma condicao basica hoje para ser
bem-sucedido como produtor rural. Nao basta apenas
produzir muito; é fundamental produzir muito com custo
baixo. Ndo basta produzir muito com custo baixo se o
mercado estiver pagando pouco ou com uma tendéncia
apontando para precos baixos. O produtor rural tem que
olhar o campo, torcer pelo clima favoravel e acompanhar
"o mercado” para definir o que ira produzir, quanto e a que
preco deve vender para obter um ganho minimo razoavel.
Muitos, infelizmente, nao tém ou tiveram essa capacidade
e ficaram pelo caminho.

Da mesma forma, a gestdo do negécio da CooperRita
tornou-se muito mais complexa e desafiadora do que
no passado. Para conseguir vender bem e atender o
cooperado com insumos a precos competitivos, temos
que acompanhar concorréncia, tendéncias de mercado,
geopolitica mundial, ddlar, etc. Oferecer racdes com
qualidade e bons pregos é a mesma histdria, muitas vezes
tendo que fazer hedges na bolsa e “arriscar” alguns palpites
sobre a tendéncia dos precos dos insumos no mercado.

Na industrializagdo e comercializa¢do do leite, entao,
nem se fala.. No passado, a CooperRita fazia apenas a
captacgao do leite dos cooperados, coletava todo o volume
e enviava para a Paulista industrializar e comercializar.
Foi assim durante décadas. Com a quebra da Paulista, do
dia para a noite, tivemos que dar vazao em um grande
volume de leite. Tentou-se, naquela época, uma solugao
em conjunto com outras cooperativas, mas que também
nao foi frutifera. Por fim, decidimos viabilizar a fabrica de
UHT gracas a incentivos fiscais que seriam perdidos caso
ndo o fizéssemos. Foi um bom negdcio para a CooperRita.

Entretanto, o desafio de envasar e comercializar mais de
100 mil litros por dia ndo é pequeno, ainda mais para uma
empresa que ndo tinha essa expertise naquela ocasiao.

Nos ultimos anos, o mercado de UHT tem ficado cada
vez mais competitivo e praticamente sem players regio-
nais, apenas grandes grupos nacionais e internacionais.
Competimos com empresas que tém captacdo e indus-
trializacao em praticamente todo o pais, possuem plantas
que permitem usufruir de diversos recursos tributarios e
outras manobras de produtos (leite em pd importado, por
exemplo). Toda essa complexidade faz com que a gestdo
da empresa tenha que ser tratada cada vez mais por pro-
fissionais com experiéncia no ramo e dedicacao integral
a0 negocio. Nao ha mais espago para uma gestao nado
profissional da CooperRita. Este € um grande desafio que
estamos enfrentando nesses ultimos anos e que nos leva
a propor mudangas para nossos associados.

Ainda nesse primeiro trimestre, devemos apresentar
para os cooperados uma proposta de novo modelo de
governanca da CooperRita, onde iremos propor que
os diretores da empresa sejam diretores profissionais
contratados e os cooperados mantenham sua participacdo
na gestdao com foco nas definicdes estratégicas e
acompanhamento de suas implementacdes, zelando e
cobrando da diretoria executiva a correta execucdo dos
trabalhos e, nos casos em que nao estiverem satisfeitos
com o desempenho da gestdo, possam promover a
substituicdo da mesma. Este modelo é o que tem sido
implementado nas grandes cooperativas de producdo
do Sul do Brasil e também nas cooperativas de crédito.
Temos plena consciéncia dos desafios, das vantagens e
desvantagens desse modelo, mas entendemos que este
seja 0 mais apropriado para que a CooperRita continue
seu desenvolvimento e esteja preparada para enfrentar os
desafios que continuardo a aparecer.

Diretor Presidente
Lucas Moreira Capistrano de Alckmin




No ultimo dia 29 de dezembro de 2023, a CooperRita,
referéncia no cooperativismo brasileiro, comemorou seus 66
anos de existéncia. Uma jornada marcada por trabalho arduo,
cooperagdo e conquistas significativas, transformando a
cooperativa em um pilar essencial para o desenvolvimento
agricola e industrial no pais.

Desde sua fundagao, a CooperRita tem sido um exemplo
de resiliéncia e prosperidade. Atualmente, conta com
mais de 1.000 cooperados e quase 400 colaboradores, cujo
comprometimento e dedicagao foram fundamentais para a
expansao e consolidacao da cooperativa ao longo dos anos.

O leite e o café sdo os pilares que sustentam um
escopo de atuacdo amplo e diversificado. A Cooper-
Rita conta atualmente com 42 produtos para o varejo.
Suas linhas de produtos incluem leite pasteurizado, lei-
te UHT, queijos, bebidas lacteas, requeijao, manteiga,
doce de leite e café, que sdo conhecidos pela qualidade
e sabor inigualavel, conquistando paladares por todo
Brasil. O ano de 2023 foi marcado pelo reconhecimento
dessa qualidade com a conquista do 12 lugar na cate-
goria Minas Padrdo no 462 Concurso Nacional de Pro-
dutos Lacteos promovido pela EPAMIG e Instituto de
Laticinios Candido Tostes.

Com 11 lojas proprias estrategicamente distribuidas,
a CooperRita fortalece sua presenca no mercado, pro-
porcionando aos cooperados e clientes acesso facilitado
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a produtos agricolas de alta qualidade. Além disso, a coo-
perativa se destaca na producgdo de ra¢des, contribuindo
para a nutricdo adequada do gado e garantindo a efici-
éncia na produgao agropecuaria.

A completa assisténcia técnica dedicada ao produtor
rural é um dos pilares da CooperRita. Essa abordagem,
baseada no apoio constante e na troca de conhecimentos,
fortalece a capacidade dos cooperados em enfrentar desafios
e otimizar suas praticas agricolas, promovendo assim o
desenvolvimento sustentavel do setor.

Ao atingiramarca de 66 anos, a CooperRita se consolida
como uma das cooperativas importantes do Brasil. Essa
conquista é resultado da unido de seus cooperados, da
dedicacdo incessante de seus colaboradores e do respeito
inabalavel ao campo. A trajetéria da CooperRita € um
testemunho de que, com cooperacao, trabalho arduo e
profundo respeito a agricultura, é possivel escrever uma
histdria repleta de conquistas, semear confianca e colher
um futuro repleto de oportunidades.

Neste aniversario, a CooperRita reafirma seu compro-
misso com a exceléncia, a inovagao e a sustentabilidade.
Que esses 66 anos sejam apenas o preludio de uma jorna-
da ainda mais grandiosa, em que a cooperagao continue
a ser o alicerce para o crescimento e a prosperidade de to-
dos os envolvidos. Parabéns, CooperRita, por seis décadas
e seis anos de sucesso e inspiracao!

ARITA

LANCAMENTO INTERCOOP

CENTRALCOCCAMIG

LANGASISTEMA INTERCOOP

Revolucionando a intercooperacdo
entre cooperativas afiliadas

Com grande satisfacdo, a Central Coccamig anuncia ofi-
cialmente o langcamento do revoluciondrio Sistema Inter-
Coop, um feito histdrico que redefine os paradigmas da
intercooperacdo entre as cooperativas singulares afiliadas.
Este evento marcante aconteceu no dia 22 de novembro de
2023, no prestigioso Auditoério do Centro do Comércio de
Café do Estado de Minas Gerais.

O Sistema InterCoop ndo apenas representa um avango
tecnologico significativo, mas também reflete o compromis-
s0 solido da Coccamig com 0s principios cooperativistas. A
intercooperacdo emerge como o epicentro desse movimen-
to, simbolizando a unidao de esforcos e a consolidagcao dos
lacos entre todas as partes envolvidas.

Ao longo de sua trajetdria, a Central Coccamig tem se
destacado pelo comprometimento inabalavel com seus coo-
perados, sempre buscando a inovagdo e a exceléncia. O lan-
camento do Sistema InterCoop ndo € apenas um marco, mas
um ponto de virada crucial para uma “Nova Coccamig”. Essa
iniciativa ressoa com a necessidade premente de fortalecer
lacos, compartilhar conhecimento e recursos, reafirmando o
proposito maior das cooperativas.

A intercooperacdo nao se configura apenas como uma
evolucdo, mas como uma necessidade urgente para um
futuro promissor. A uniao entre as cooperativas singulares
afiliadas é a forca motriz que impulsionara a “Nova
Coccamig” a se tornar uma central duradoura, unica e
diferenciada. Essa colaboracao é o caminho para alcangar
uma sustentabilidade robusta e proporcionar beneficios a
todos os cooperados, solidificando a visdo de um futuro
cooperativo préspero e sustentavel.

Edicdo 690 « Ano 66 - Dezembro 2023/ Janeiro 2024 | 5




LANCAMENTO INTERCOOP

SOBRE A
CENTRAL COCCAMIG:

Fundada em 1985, a Coccamig € uma Cooperativa Central
que atua como agente facilitador e promotor do coopera-
tivismo. Sua missdo é contribuir para o desenvolvimento e
fortalecimento das cooperativas singulares afiliadas, ofere-
cendo suporte estratégico, acesso a recursos e servicos es-
pecializados. Com um compromisso solido com os valores
cooperativistas, a Coccamig busca fomentar a intercoope-
racdo e a colaboragdo entre seus membros, envolvendo o
crescimento mutuo e a sustentabilidade.

A central desempenha um papel crucial para promover
a unido e a sinergia entre as cooperativas, proporcionando
oportunidades para o avango coletivo e para a construcdo
de um futuro préspero para a comunidade cooperativista.

A Central Coccamig conta, atualmente, com 16
cooperativas afiliadas em seu quadro social, representando
um total de mais de 54 mil familias produtoras. Sua

presenca se estende por mais de 339 municipios nos
estados de Minas Gerais e Espirito Santo. Os numeros
alcancados sao realmente impressionantes: mais de 9
milhdes de sacas de café produzidas, captando também
mais de 211 milh&es de litros de leite. Além disso, a Central
€ responsavel pela producao de mais de 145 mil toneladas
de racdo. Esses numeros demonstram a magnitude e o
impacto significativo que a Central Coccamig exerce no
cendrio do cooperativismo, fortalecendo a economia
regional e promovendo o desenvolvimento sustentavel de
suas cooperativas afiliadas.

RAGCOES COOPERRITA

LANGAMENTO

NUTRIGAO ANIMAL

No dia 14 de novembro, ocorreu o evento de lancamento
das das novas linhas das racdes CooperRita e demais con-
centrados incluidos no portfélio, para toda a equipe técni-
ca das lojas e setor comercial.

As racdes CooperRita contam com uma tradigdo de
mais de 40 anos no mercado, atendendo desde bezerras
até vacas em alta lactagcdo, além de abranger animais de
confinamento. Em toda essa trajetdria, estamos cada vez
mais exigentes e criteriosos em relacao a qualidade na se-
lecdo de matéria-prima, para trazer ao rebanho exceléncia
em produgdo. E, atrelado a toda a qualidade, estdo os pre-
GOs acessiveis aos nossos cooperados.

As linhas de rag¢des foram divididas em grupos para
melhor entendimento do seu nivel tecnoldgico e cate-
goria animal:

LINHA TRADICAO

e Racdo CooperRita Tradigdo 16%

e  Racdo CooperRita Tradigcdo 20% AE

e Racdo CooperRita Tradi¢do 22%

e  Racdo CooperRita Tradigdo 22% com ureia
e Racdo CooperRita Tradi¢do 25% TOP

e  Concentrado CooperRita Tradigcdo 44%

LINHA MASTER

e Racdo CooperRita Master 24%
e Racdo CooperRita Master 27%
e Concentrado CooperRita Master 43%

LINHA PREMIUM

e  Racdo CooperRita Premium 24%

LINHA ESPECIAIS

Racao CooperRita Pré-Parto
Racao CooperRita Confinamento 18%

LINHA RECRIA

Racao CooperRita Bezerra 18%
Racao CooperRita Bezerra Inicial 20%
Racao CooperRita Novilha 20%

. |
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RACOES COOPERRITA

O pacote tecnolégico das ragdes CooperRita garante
nao so qualidade em producdo de litros de leite, como tam-
bém melhor desenvolvimento animal e prote¢cdo ruminal.
Isso acontece porque contamos com os seguintes produ-
tos adicionados:

Minerais quelatados:
e  Minerais organicos;
e  Maior estabilidade, principalmente, dos microminerais;
o Garante a biodisponibilidade da molécula;
o Né&o corre o risco de serem repelidos pelo
epitélio intestinal.

Oleos essenciais:

. Substitui o uso de antibidticos e iondforos;

. Melhor digestdo, tendo 6tima fermentacao ruminal;

° Equilibrio da flora intestinal, mais bactérias benéficas;
. Reducao de disturbios metabodlicos;

e Modulagdo na degradagdo de proteina no rumen;

e  Aumento da produgdo de leite;

Monensina:

. Bloqueia a agao das bactérias Gram—positivas;

e Aumento na producdo do acido propionato;

o Reduz as concentra¢des dos acidos acetato e butirato;
. Melhor eficiéncia alimentar;

o Inibe a bactéria responsavel pela acidose aguda;

. Reduz a producgado de amoénia;

e Aumenta proteina disponivel ao animal.

Tamponamento:

e  Controla as oscilagdes do pH ruminal;

e  Previne doengas como laminite, ruminite e acidose;

e  Melhor saude ruminal e melhor aproveitamento da dieta.

Biotina, uma vitamina que:

e Aumenta a sintese de queratina e lipideos e glicose
pelo figado;

. Reduz problemas, como ulceras na sola, dermatite di-
gital e doenga da linha branca;

° Reduz a CCS;

e Reduz custos com medicamentos para tratamentos
de cascos.

Aryna Goéria . ’q"
Assisténcia
Técnica Nutricional

Leveduras:

e  Abaixa a frequéncia respiratoéria;

e Aumento da glicose no sangue;

e  Reduz o lactato no sangue aumentando o pH do rumen,;

e Reduz aacidose e SARA;

e Aumento da ingestdo de MS, o que aumenta a saliva-
¢ao, aumentando o pH do rimen para reduzir as acidoses;

e  Estimula a resposta imunologica;

e  Além de diminuir a CCS.

Proteina By Pass:
e Reduz a taxa de digestdo da proteina no rumen;
e Chega ao intestino delgado de forma intacta;
. Reducado de custos;
. Reducdo do incremento caldérico no verdo;
. Reducdo do teor de NUL;
Melhor desempenho reprodutivo;
. Maior longevidade dos animais;
. Melhor eficiéncia alimentar;
e Aumento da produgdo leiteira.

Langamento de novos produtos:

e Concentrado CooperRita Tradicdo 44%: melhora a
eficiéncia na batida da ragdo na fazenda com grdo
umido, maior precisao do nucleo com o farelo de soja,
garantindo a qualidade do produto para a produgao
leiteira, aliado ao prego acessivel ao nosso cooperado.

o Racdo Bezerra Inicial 18%: racdo langcada com base em
experimentos no campo, para avaliar sua eficiéncia
no dia a dia do desenvolvimento das bezerras, alcan-
cando altos niveis de GMD, além de protecdo contra
diarreias e aumento da palatabilidade.

e Racdo Novilha 20%: apdés o desmame das bezerras,
essa racao vem para garantir seu desenvolvimento
agil para emprenhar saudavel e com bom escore de

condigado corporal e com a idade ideal.

COMERCIAL AGRO

COMERCIAL

AGRO

Palavras da geréncia

Prezado cooperado, € crucial reconhecer os desafios
que permeiam o cendrio do agronegocio, especialmente
no setor da pecuaria leiteira. O setor enfrentou obstaculos
expressivos no contexto da pecudria de leite, de corte e da
agricultura neste ano de 2023.

Oscilagdes nos precos dos insumos, com riscos iminen-
tes de rupturas de abastecimento, sucessivas quedas no pre-
¢co do leite, condicdes climaticas adversas e sem parametros
de estabilidade, somados com a complexidade do cenario
politico, econémico e do mercado global, foram alguns dos
desafios enfrentados pelos agricultores e pecuaristas do
Nnosso pais.

Contudo, a resiliéncia do produtor rural, com uma boa
dose de esperanca e fé em Deus, principalmente, tem sido
notavel. O produtor rural vem superando todos esses obsta-
culos para se manter estabilidade A CooperRita esta traba-
lhando com a intengdo e missao de ajudar o produtor rural
nesse momento tao delicado.

Tivemos varias campanhas de oferta com precos re-
duzidos em nossas 8 lojas agro. Conseguimos reduzir e
manter precos competitivos de nossas linhas de nutricao
animal. Criamos o canal de vendas direcionadas, com mar-
gens reduzidas de insumos voltados para nutricdo animal.
Nesse canal, conseguimos ofertar insumos, como carogo de
algoddo, polpa citrica, trigo, soja, entre outros. Esses fatores,
aliados a atuagao estratégica da CooperRita, que oferece as-
sisténcia técnica de qualidade, contribuiram para a ameni-
zacao dessas adversidades do mercado.

Mantendo-nos sempre atentos ao mercado, continua-
mos buscando parcerias sélidas com fornecedores estraté-
gicos para nosso negoécio. Estamos com aproximadamente
100 fornecedores da linha de medicamentos, com o mix
mais completo de toda a regido, sempre mantendo a busca
por solugdes inovadoras no enfrentamento dos desafios do
setor agropecuario.

Vale a pena ressaltar que estamos buscando fortalecer
parcerias com empresas consolidadas da linha agricola,
produtos de higienizagdo e limpeza de ordenha, maquinas
e implementos, dentre outros.

Acreditamos que estamos no caminho certo e juntos
buscaremos oportunidades de melhorarmos toda cadeia
produtiva de nossos cooperados. Sabemos que o cenario
atual é assustador e muitas vezes desanimador. Mas, com
objetivos claros e uma boa dose de perseveranga, consegui-
remos passar por mais esse obstaculo.

O Comercial Agro continuara trabalhando com muito
esforco, dedicagao e, principalmente, responsabilidade nos
recursos da CooperRita. Responsabilidade redobrada no
gerenciamento das atividades diarias, seja nas compras de
produtos, na gestdo dos estoques e gestao das Lojas Agro.

Aproveito o momento para para desejar um prospero
2024 para todos nos.

Que sejamos inspirados a compartilhar alegria e feli-
cidade com todos ao nosso redor, que possamos aprender
a perdoar, e também a agradecer e valorizar o que real-
mente importa na vida. Essa é a época perfeita para reno-
var nossa fé na humanidade e na capacidade das pessoas
de fazerem o bem.

Que Deus abencoe a todos nos!

Bruno Menezes
Gerente Comercial Agro

COOPER®
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COMERCIAL AGRO

INDICADORES

Em novembro, enfrentamos desafios, mas celebramos
conquistas notaveis:

Lojas Agropecuadrias conquistam aumento de 13% na
positivacdo de clientes em relagdo a outubro. Sucesso
em expansao!

Lojas de Fabrica registram crescimento de 3% na positi-
vacao de clientes em relacdo a novembro de 2022. Consis-
tente avanco!

Nutricdo Animal avanga 11% na positivacao de clientes
em comparagdo a novembro de 2022. Solido progresso!

Ao fechar este ciclo, reiteramos nosso compromisso
com a exceléncia. Que as conquistas de novembro inspirem
um 2024 repleto de triunfos. Agradecemos a todos os coo-
perados por fazerem parte desta jornada de sucesso. Avante,
rumo ao futuro promissor que nos aguarda!

Pedro Costa
Comercial Agro
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POSTO - NOVEMBRO PREMIADO

Durante o més de novembro de 2023, foi realizada a
acdo "Novembro Premiado”, e o sorteio ocorreu no dia
01/12/2023. Tivemos 10 ganhadores, e cada um foi con-
templado com 1 voucher de abastecimento no valor de RS
100,00. Os nomes dos ganhadores podem ser consultados
no Portal da CooperRita.

A acdo realizada trouxe resultados positivos para as ven-
das do Posto. Pode-se observar um aumento de 16% nas
vendas em relacdo a novembro de 2022 e um crescimento
de 1% em relacdo a outubro de 2023.

Abastegs scima de 358,00 sen qualquer combustivel s sntre
na corrida para ganhar!
Bkt e i S e —— Y =3

Promwoclks whlida de DRFET & 300 58T

AIRITA

CASE DE SUCESSO

DETALHES DO MANEJO:

Cultura:

Milho (Variedade BM 880)
Tecnologia Empregada: PRO 4
Finalidade da Producao: Craos
Densidade Populacional:
68.000 plantas por hectare
Data de Plantio: 22/10/2023
Adubacgao: Baseada em analise ..
A escolha da va
com o produtor, visa
de produtividade. O manse
na Fazenda de Francisco Carlos
Conceigdo do Rio Verde-MG, tem se mo!
Ca pina o desenvolvimento excepcional da lavoura, demons

a importancia de praticas tecnificadas em momentos
desafiadores como este.

de solo, utilizando MAP, Cloreto de

Potassio (K) e Nitrato.

Pulverizagoes:

Primeira Pulverizacao

Segunda Pulverizacao

Alessandro Mariano
Assistente Técnico
Comercial (ATV)



Controla os carrapatos

Exzolts« .

A Mmalor Inovacao ipussr cadd e Portage
NO controle de Contrla mosca-dos<hies
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PALESTRA MARCOS NEVES

No dia 30 de novembro, recebemos em nossa assembleia a
palestra do professor Marcos Neves Pereira.

O professor trouxe a nés um tema de suma importancia
para as fazendas leiteiras: a producgao de silagem de miltho e
como avaliar sua qualidade nutricional, bem como o cami-
nho para atingir tal nivel.

O caminho comeca na escolha da variedade de mi-
lho que se enquadre a realidade de cada fazenda e ob-
jetivo produtivo. Ressaltando que, de nada adianta uma
variedade de milho de alto nivel produtivo se ela acama
facilmente, levando a prejuizos por perda de areas. No
Brasil, enfrentamos o desafio do grdo de milho, que é
dentado ao invés de farelado, dificultando a quebra do
mesmo por maquinas sem a presenga do cracker. Isso
resulta em perda econémica pela queda de amido dispo-
nivel na silagem e elevagdo do custo da dieta com o uso
de concentrado para corrigir tal perda.

Para o momento de ensilagem, deve-se atrelar a com-
pactacdo constante, fechada rapida do perfil do silo e uso
de inoculante de forma correta para trazer beneficios ao
processo fermentativo e reduzir a perda de silagem.

PALESTRA MARCOS NEVES

EXISTEM DOIS TIPOS DE
INOCULANTES NO MERCADO:

Inoculante com bactérias homofermentativas: a base
de acido latico. Induz a queda rapida do pH e reduz a perda
fermentativa, diminuindo as perdas de toneladas de sila-
gem (1-2%).

Inoculante com bactérias heterofermentativas: a base
de acido latico e acético. Inibem o crescimento de fungos
e aumentam a estabilidade aerébica. Podem reduzir a ne-
cessidade de frequéncia de tratos por dia, devido a maior
estabilidade na temperatura, nao deixando o trato esquen-
tar facilmente no cocho.

A escolha do inoculante depende do desafio que a fa-
zenda esta enfrentando, para que se adeque melhor a mi-
nimizar os fatores que trabalham contra a producao da si-
lagem e seu melhor aproveitamento.

O ponto de corte da silagem ndo deve ser deixado de
lado, desejando matéria seca em torno de 35%, atrelado a
alta presenga de amido no grao, estando pelo menos na
metade da linha do leite para iniciar o corte da area, nao
deixando que ocorra a perda de amido por presenca de
muito leite no dente do milho.

Além disso, o professor nos ensinou os pontos-chave
para se avaliar em uma analise bromatologica, sendo esta
a interpretagdo final do resultado do trabalho de toda uma
safra, desejando 6timos resultados para garantir a produti-
vidade leiteira alta e bom desenvolvimento das categorias
em recria. Devemos analisar os seguintes padrdes-chave:

Percentual de matéria seca;
Percentual de amido;

Percentual de FDN
(fibra em detergente neutro);

Percentual de proteina;
Percentual de lignina;

Percentual de NDT

(nutrientes digestiveis totais).

analise b

maior o percentual de amido na sila

centual de FDN. Quanto a lignina, deseja-se
pois néo é fonte de nutriente ao rebanho, mas ta

niveis muito baixos levara ao acamamento mais facil do r
de milho. A silagem de milho ndo é fonte de proteina, por
isso nao se esperam altos niveis de proteina como resulta-
do na silagem de milho. Quanto ao NDT, quanto mais alto
melhor, pois aumenta a digestibilidade dos nutrientes, ou
seja, os nutrientes sdo mais bem aproveitados pelo animal.

O sucesso comega desde o plantio do miltho. Com o re-
sultado da andlise bromatoldgica em maos, ndo ha como
corrigir a silagem de milho, somente na proxima safra.
Portanto, ter como objetivo a orientagao técnica desde o
plantio até a abertura silagem € essencial para minimizar
0s gastos com concentrados e aproveitar ao maximo a si-
lagem de milho em beneficio da producao leiteira.

Né&o se esquecendo do planejamento do tamanho do
silo em fung¢ao do consumo diario dos animais da fazenda,
para nao facilitar a entrada de oxigénio no perfil do silo e
favorecer a perda da silagem pelo crescimento fungico e,
até mesmo, levar a quadros de intoxica¢do dos animais.

FEnA wumm

Paulo'de Tarso
Coordenador de
. Assisténcia Técnica

*d'-.




ROTAS DO CONHECIMENTO

F"

ROTAS DO
CONHECIMENTO

No ultimo dia 07 de dezembro de 2023, a CooperRita
promoveu o evento “Rotas do Conhecimento”, uma ini-

Dronwes

Acesse nosso site ou entre em contato com um
representante autorizado
Clrord (A5 BEoE FORT

Estacios niciacos +«1 (407) 334 00T

REPETICAO DA

ciativa voltada para desvendar os processos essenciais ~ = A
PROGRAMAGAO A TARDE:

que sustentam a exceléncia na qualidade do leite. O
evento reuniu produtores, profissionais do setor e inte-

ressados na busca por conhecimentos que impulsionem
a produgdo leiteira. Para atender a demanda e possibilitar a participagao

daqueles que ndao puderam comparecer pela manha, a

programacao foi repetida a partir das 13h40. Essa decisdo WAL SO OMaSUS. SO

PALESTRAS ESCLARECEDORAS: demonstrou o compromisso da CooperRita em garantir . ] ‘ | visdiibasadonisia e

que todos os interessados tivessem acesso aos valiosos

conhecimentos compartilnados durante o evento.
O evento "Rotas do Conhecimento” na CooperRita foi

A jornada comecgou com a palestra “Animal: O que as um sucesso, proporcionando uma oportunidade unica
vacas nos dizem?’, ministrada por Douglas Paiva e Hele- para os participantes se aprofundarem nos processos = —
no Nogueira, da Cowmed. que sustentam a exceléncia na qualidade do leite. As Fa Ci'htando a ‘ﬂda
Na sequéncia, as 09h, Felipe Paiva, da DSM - PRO- palestras informativas, o intervalo para networking e
DAP, compartilhou insights valiosos sobre eficiéncia na a repeticdo da programacao a tarde demonstraram o do Pro dutor Rural
producao leiteira. compromisso da CooperRita em promover a educacao

continua e o desenvolvimento da comunidade leiteira.
Certamente, os participantes sairam do evento mais
capacitados e inspirados para aprimorar suas praticas na

INTERVALO PARA NETWORKING:

Engenheiro de Telecomunicagdes
Lacnando Azevaeds Ribeir (Led do Jacal
Matricula 5563

(35) GO7T58-2287

producdo leiteira.

Um café da manha, as 09h40, proporcionou um mo-
mento de networking e troca de experiéncias entre os par-
ticipantes, fortalecendo os lagos na comunidade leiteira e
permitindo a discussdo informal de ideias e desafios.

Assisténcia Técnica Autorizada Departamento Comercial

I i PR R p— A A e By e - - =
APROFUNDAMENTO NOS PROCESSOS DE ORDENHA: Linica Eletronica @ Automacio industrial onhg Maring
As 10h, Jodo, da MSD, conduziu uma palestra sobre a C35) SERaa0- 16806 (35) OBR02-2287

interferéncia na rotina de ordenha na qualidade do leite.

INOVAQAO COM WELLINGTON DE ASSIS MACHADO:
Encerrando a manhd de aprendizado, Wellington de

Assis Machado, da W2 Consultoria, apresentou, as 10h40,

uma palestra sobre a introducdo ao ao Compost Barn.

——
" — COOPER®
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SEMANA INTERNACIONAL — S#L’lﬁ{ﬁ
Do CAFE O Plano de Salde do Produtor Rural

No periodo de 08 a 10 de novembro, Belo Horizonte foi n " .l -
palco da Semana Internacional do Café (SIC), um evento s p A s A u D E
novos planos LA

O PLANO DE SAUDE
EXCLUSIVO PARA 05
PRODUTORES RURAIS E
SEUS FAMILIARES!

.,-Lmi
; -

g~

anual que congrega profissionais do setor cafeicultor.
Durante esses dias, os participantes tiveram diversas
oportunidades de engajamento, incluindo palestras,
degustacdes, workshops e momentos de networking com
especialistas e entusiastas do ramo.

Destacamos que, neste ano, a CooperRita se juntou

ao estande da Coccamig, ao lado de varias cooperativas
parceiras. E com grande satisfacdo que fazemos parte desse
movimento em ascensao do café especial no Brasil.

L] r
, Garantir saude
No dia 28 de novembro, a CooperRita marcou presenca = -, .
com destaque na 92 Jornada do Turismo, realizada em == - V ) pafa tﬂda a

Cachoeira de Minas/MG, promovida pelo Circuito Serras

Verdes do Sul de Minas. _; | & ; . ; familia é u mais

Além de apresentarmos nossos produtos em uma de- . E t : L i [ |

gustacéo irresistivel, participamos ativamente do painel . ) imnu rtantE dE y b : L’

intitulado “Agregando Valor ao seu Produto: Cafés Es-

peciais e Queijos Mineiros”, contando com a expressiva ' i : J t ﬂ d us El ESI 4 ¥ l
= M - . i » o4

contribui¢do do nosso colaborador, Jean Alves.

Durante o evento, desempenhamos um papel fun-
damental nas discussdes acerca da valorizagdo do setor
turistico e do desenvolvimento sustentavel. A progra- . 4 ‘

}

=
magcdo, repleta de conversas enriquecedoras, palestras

e apresentacdes, proporcionou um ambiente propicio .

para compartithar conhecimento e promover o cresci-

002 SIS A : SEM FINS LUCRATIVOS E AMPLA REDE DE ATENDIMENTO
: SEM TAXA DE INSCRICAO EM SAO PAULD E MINAS GERAIS

COOPER® \lenha falar com a gente!
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DESTAQUES QUALIDADE DO LEITE

‘ CANAIS DE ATENDIMENTO

Em caso de davidas, criticas ou sugestées, indicamos
os contatos abaixo para direcionamento e resolugéo
mais rapida das demandas.

| i

PARABENS AOS COC
S PRIMEIROS
IDADE DO LEITE

Administragdo Comercial Agro

JOYCE - (35) 99833-1388

Assisténcia téchica Agronémica, Vendas a campo
(sementes, adubos e fertilizantes) e Vendas Estratégicas

(35) 99987-0371

OS ASSOCIADOS ABAIXO RE

MES DEZEMBRO 2023
coocnciol v

A
| FRANCISCO ALFREDO BARBOSA
= R anorewzcostapaouan ATENDIMENTO
y 3" ROSELIALVESMOTTA COMERCIAL

4 CLAUDIO HENRIQUE CASTRO DE CARVALHO
GERALDO MAGELA PEREIRA AG Ro
PEDRO PAULO VILELA NETO
ALBERTO DE CASTRO NEVES E OUTROS
ANTONIO SINCERO LEAL
HERNANI RIBEIRO DO VALLE
DARLEY COSME DE OLIVEIRA NOGUEIRA

| TARCISIO JOSE NOGUEIRA

‘ l'ﬁ i ﬁ" ' : - » Comercial Fabrica de Ragées
' (35) 99931-9301

ANA|s DE 1E

BRUNO MENEZES - (35) 99930-6376

r ml:/ \ﬂ\ ”ﬂAfﬂ v ! m < l‘
s, S5 e

e
CONTATOS VETERIN

A

eE!,‘; }m a
W”"”"/W,

COMO FUNCIONA A PREMIAGAO?

A Premiagdo pela qualidade do Leite € uma forma de incentivo aos cooperados
de leite CooperRita que obtiveram os melhores resultados durante o més. Esses
resultados sdo os esforcos alcangados por meio do bom manejo da ordenha,
limpeza do equipamento, higienizagéio, controle da mastite e refrigeragéo do s

leite no momento da coleta. ¥ "":r VETERINARIOS SANTA RITA DO SAPUCAI: CONCEICAO DO RIO VERDE:
. ‘ _ _ ; . ¥ Douglas: 01, 13, 14, 27 e José Roberto Andrade Pereira: (35) 98861-0181
E a CooperRita valorizando o comprometimento e esforgo do produtor, para que o ) el TS e D i 28 de janeiro. José Joaquim Ribeiro Mota: (35) 98809-0377
o leite produzido seja sempre entregue com alta qualidade. * e Douglas SRS: (35) 99126-6260 © Carlos Augusto: 06, 07, 20
i

o o . o . 21de janeiro.
Os critérios para avaliagdo para o pagamento da qualidade do leite séo medidos ATENDIMENTO: R CARMO DE MINAS:
pelos resultados de CPP, CCS, proteina, gordura e temperatura de resfriamento . . Diogo: (35) 99191-5307
do tanque. O valor maximo de bonificagéo por produtor pode chegar a R$4 mil. PR A R R S TS Marcos Paulo: (35) 999014678
PARA SABER MAIS SOBRE COMO CONQUISTARA PREMIAGAO, ENTREEM CONTATO CAREAGU:
COM O SETOR DE ASSISTENCIA TECNICA COOPERRITA. (35) 3473-3500. José Ibraim Neto: (35) 99907-6727




RANKING DE PRODUGAO DE LEITE DEZEMBRO

COOPERADO, FACA

ENVIE UM E-MAIL COM O NOME,

RANKING DE PRODUGAO DE LEITE DEZEMBRO

MELHORES CBT - DEZEMBRO 2023

MELHORES CCS - DEZEMBRO 2023

: NOME CIDADE miY/
PARTE DOS GRUPOS MATRICULA E O NUMERO DO SEU SRASS eI Sz it
PEDRO HENRIQUE
DE WHATSAPP DA CELULAR PARA T ———— T {  GHINATGURGELE CARMOPE  mis
MARKETING@COOPERRITA.COM.BR RIO VERDE VIR
2 PEDRO HENRIQUE CONCEICAO
COO PE RR IT ! OU LIGUE PARA CHINAIT GURGEL E CARINO DE 1 2 TARCISIO JOSENOGUEIRA  pGRIG VERDE 52
A OUTROS
(35) 3473-3500 OU 3525. CACHOEIRA DE
3 JUAREZ FERREIRA DE CAREACT 5 3 ROSELIALVES MOTTA MINAS 56,5
CARVALHO
ROSALINA MIRTES CACHOEIRA DE
4 JOAO VIANNAY SILVA DA SANTA RITA DO B 4 CLAUDINO MINAS 74
MELHORES PRODUTORES POR QUALIDADE conEn —— RODRICO DONIZETE CONCEICAO
DEZEMBRO 2023 5 MARCELO DANIEL DA SEDRALVA B > RODRIGUES DORIO VERDE 82
COOPERADO, SILVA EOUTRO MARCIA MARIA BRANDAO
9’
CLASS. NOME CIDADE 6 DIVANIR BENEDITO DE CAREACU 4 6 NOVAES E OUTROS JESUANIA 103
FARIA
QUER COMPRAR, VENDER OU ANUNCIAR ALGO? MARCELO DANIEL DA
: 1 FRANCISCO ALFREDO BARBOsA ~ CACHOEIRADE S OSE ARLINDO DA SILVA £ e § 7 MARCELO DAN PEDRALVA 109
AGORA TEMOS A SEGAO DE CLASSIFICADOS, ONDE SANTA RITA DO OUTROS g  RAFAEL HENRIQUE CAREACU 0
VOCE PODE ANUNCIAR GRATUITAMENTE. 2 ANDRE LUIZ COSTA PADUAN SAPUCAI 8 CESAR AUGUSTO FERRAZ CARMO DE 5 FERRAZ DOS SANTOS
JUNQUEIRA MINAS
CACHOEIRA DE 9 ARMANDO COSTA CACHOEIRADE 1255
Interessados, entrar em contato com (35) 3473-3525 3 ROSELI ALVES MOTTA MINAS 9 IEDEI%SRRR% g%@rcél(l)%\lo CO}%\}%E\}%SSEDO 5
ou pelo e-mail: marketing@cooperrita.com.br 10 CARLOS DONIZETE DE CAREACU 129,5
CLAUDIO HENRIQUE CASTRO CONCEICAO DO 10 ESP CARLOS ABEL SOUZA
4 DE CARVALHO RIO VERDE GUERSONI REZENDE POUSO ALEGRE 5
1 AL CLAUPIO DE CAREACU 134
5 RGO MACELA BT CACIEIHOI\%%A DE 1 ELIEZER GOMES PEREIRA ~ POUSO ALEGRE 5 € o
- CACHOEIRA DE . SEBASTIAO FERREIRA DE CAREACU 135
6 PEDRO PAULO VILELA NETO HELIODORA NAIR DE AZEVEDO COSTA MINAS 5 LACERDA
MAIORES PRODUTORES DE LEITE ; LUIZ FERNANDO RIBEIRO SANTA RITA DO 13 S TS TS, CAC?A?I\%%A DE 5 1@ FRANCISCO ALFREDO CACHOEIRADE 1,
DEZEMBRO 2023 SEGUNDO E OUTRO SAPUCAI
CLASS S g  ALBERTO DE CASTRO NEVESE SANTA RITA DO 14 JOSE RENNO MOREIRA SAQ SEBASTIAC 6 14 SASSENJEANBOUKARIM - CACHOEIRADE 1465
: OUTRO SAPUCAI
1 CLAUDIO JUNQUEIRA FERRAZ DE ALMEIDA 15 VIRGILIO DIAS PEREIRA OLIMPIO NORO . - ANDRE LUIZ COSTA SANTARITADO .0
9 ANTONIO SINCERO LEAL CAREACU SOBRINHO NHA PADUAN SAPUCAI
2 EDUARDO GRACIANO PEREIRA E OUTROS
3 CESAR AUGUSTO FERRAZ JUNQUEIRA 10 HERNANI RIBEIRO DO VALLE SAI\é&%‘SgAﬁIDO
4 WANDA MARIA RENNO MOREIRA A CUNHA R MELHORES PROTEINA - DEZEMBRO 2023 MELHORES GORDURA - DEZEMBRO 2023
5 PADEU DIAS DE CASTRO E OUTROS 11 TARCISIO JOSE NOGUEIRA BT CLASS. NOME CIDADE % CLASS. NOME CIDADE %
. MANGEL MENDES DE CARVALEO NETO i,  CLAUDIOJUNGUEIRAFERRAZ  caRiO DE MINAS 1 MARCELO RIBEIRO RIOS POUSO ALEGRE 3,81 1 SERGIO DE PAIVA MELO HELIODORA 4,52
DE ALMEIDA E OUTRA 5 MAURICIO GOULART VILELA  SANTARITADO 5, 2 JOEL ALVES FAGUNDES HELIODORA 4,31
7 CLEBER RIBEIRO DE MATOS SAPUCAI :
;3  ANTONIO DE ARIMATEA DE SAO GONCALO DO 5 DONIZETTI APARECIDADE ~ CACHOEIRADE 5
8 VANEO RODRIGUES DA SILVA MELO SAPUCAI 5 SIDIRANO DELVEKIS SAOSEBASTIAO 5 ALMEIDA MINAS .
BONIFACIO BELA VISTA : CACHOEIRA DE
9 MARCOS RENNO MOREIRA CESAR AUGUSTO FERRAZ
14 CARMO DE MINAS 4 JOSE AUGUSTO PEREIRA 43
10 DECIO COELLO COSTA JUNQUEIRA 4 JOSE AIRES RIBEIRO SANTARITADO 358 MINAS
15 GASSEN JEAN BOU KARIM E CACHOEIRA DE SANTA RITA DO 5 \I‘;IIQIEJ&CIO GOULART SAPS;II\DSIC% DO 427
11 JOSE RENNO MOREIRA OUTROS MINAS 5 CLAUDINEI CALIXTO e 3,57
CLAUDIO HENRIQUE CONCEICAO DO
12 RALPH DE CASTRO JUNQUEIRA 16  EDSONSIQUEIRA RIBEIRO CACHOEIRA DE . JOSE ROLDAN RIBEIRODO ~ SANTARITADO 5 6 CASTRO DE CARVALHO RIO VERDE 422
FILHO MINAS COUTO SAPUCAI :
13 VIRGILIO DIAS PEREIRA SOBRINHO ESP HILDEGARD TRESS POUSO ALEGRE 4,19
17 ARMANDO COSTA CACHOEIRA DE CLAUDIO HENRIQUE CONCEICAO DO
14  PEDRO HENRIQUE CHINAIT GURGEL E OUTROS MINAS 7 CASTRO DE CARVALHO RIO VERDE 3,56 MARIO LUCIO RIBEIRO PIRANGUINHO 4,15
ESP CARLOS ABEL GUERSONI SEBASTIAO OLAVO CONCEICAO DO CACHOEIRA DE
1 IRINEU FRANCISCO DA SILVA E RAYMUND TA 41
° U FRANCISCODAS 18 REZENDE POUSO ALECRE 8 RODRIGUES DE PAULA RIOVERDE =~ 555 oI URPOEOS MINAS o
16 JOAO VIANNAY SILVA DA CUNHA T CACHOEIRA DE 5 VALDIRENE DE ALMEIDA SANTARITADO 45 10 BENEDITO ROBERTO DE CACHOEIRADE 4
17 JOAO CARLOS RIBEIRO MINAS SANTOS E OUTRO SAPUCAI .
18 FRANCISCO CARLOS VILELA E OUTRO JOSE MARIA DE SOUZA E 10 JOSE EDISON DE ALMEIDA CACHOEIRADE 74 u R CEIENTTY 4
20 OUTROS POUSO ALEGRE MINAS ' ALMEIDA MINAS
19  LUIZ FERNANDO RIBEIRO SEGUNDO E OUTRO " FRANCISES) AL FREDG, CACHOEIRADE 4 o 0 PAULO HENRIQUE REIS E CONCEICAODO 4 4q
20 ALBERTO DE CASTRO NEVES E OUTRO 21 JALDIRENEDE ALMEIDA SRS BARBOSA MINAS '
21 SINVAL ARAUJO DE ANDRADE FILHO SANTOREOUTES R 12 MARIO LUCIO RIBEIRO PIRANGUINHO 3,49 & ALMEIDA —DUADE CAC A OF 408
CACHOEIRA DE
22 JOSE HENRIQUE DA SILVA 22 JOSE EDISON DE ALMEIDA MINAS 13 ¥8§%§ LAN PAULING SAé)EiiB\ﬁSSTFX*O 3,49 14 ANDRE LUIZ COSTA SANTARITADO oo
PADUAN SAPUCAI :
JOAO DONIZETTI MOREIRA E CACHOEIRA DE ANTONIO PADUA DE ACHOEIRA DE
23 FRANCISCO PEREIRA DE MENDONCA 24 JOAODC HomR ” ANTONIO PADU CACHOEIR 548 . CLAUDIO JUNGUEIRA CARMO DE o
24  NAIR DE AZEVEDO COSTA FERRAZ DE ALMEIDA E OU MINAS .
25  FRANCISCO ALFREDO BARBOSA 25 EDBERTORIBEIRO DA CRUZ NATERCIA 15 DEmeiRA o oON FURTADO  CORORERDE O 347
26 SANALDO FRANCISCO DE CARMO DE MINAS
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