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FOI UM SUCESSO!



EDITORIAL

EXPEDIENTE

Prezados Cooperados!
hegamos ao último trimestre de 2025 e 

é hora de fazer um balanço do que vem 

acontecendo nos mercados agropecuá-

rios. No leite, o momento segue apertado. 

A oferta aumentou muito, principalmente nos estados 

do Sul, o que praticamente acabou com a entressafra 

no país. Além disso, as importações continuam em 

alta, deixando o mercado ainda mais pressionado. Em 

algumas regiões, o preço do litro já caiu até R$ 0,30. 

As indústrias também enfrentam dificuldades para 

manter estoques por causa do alto custo do capital, por 

isso, é hora de redobrar a atenção e segurar os gastos.

Apesar dos custos de alimentação estarem mais 

baixos, o produtor precisa ficar de olho no plantio da 

silagem, que vem com o preço das sementes bem 

mais alto do que o esperado. O momento é de cui-

dado: foco no essencial e paciência, porque a recu-

peração deve começar só no início do próximo ano.

O café, por sua vez, viveu um setembro de for-

tes emoções. As cotações subiram rápido, mas logo 

C

ATENDIMENTO:
DE SEGUNDA A SÁBADO,  

DAS 7H ÀS 17H 

CONCEIÇÃO DO RIO VERDE:
José Roberto: (35) 98861-0181

José Joaquim: (35) 98809-0377

CAREAÇU:
José Ibraim Neto: (35) 99907-6727

CARMO DE MINAS:
Diogo: (35) 99191-5307

Marcos Paulo: (35) 99901-4678

VETERINÁRIOS 

Carlos Augusto SRS:  
(35) 99963-2694

Douglas SRS:  
(35) 99126-6260

SANTA RITA DO SAPUCAÍ:
Data Veterinário

25/10 Douglas
26/10 Douglas
01/11 Carlos Augusto
02/11 Carlos Augusto
08/11 Douglas
09/11 Douglas
15/11 Carlos Augusto
16/11 Carlos Augusto
15/11 Douglas
16/11 Douglas
22/11 Carlos Augusto
23/11 Carlos Augusto

PLANTÃO VETERINÁRIOPLANTÃO VETERINÁRIOLOJAS 
COOPERRITA
Loja Telefone

Matriz
(35) 9 9248-0228
(35) 3473-3516

Pouso Alegre (35) 9 9986-1062
Carmo de Minas (35) 9 9938-7062
Careaçu (35) 9 9996-3062
Conceição do Rio Verde (35) 9 9923-5062
Pedralva (35) 9 9932-5401
Itajubá (35) 9 9859-5009
Cachoeira de Minas (35) 9 9907-2062

devolveram boa parte do ganho. As floradas vieram 

boas, mas o clima quente e seco ainda preocupa. Se 

as chuvas chegarem como previsto, a situação deve 

se estabilizar um pouco. Enquanto isso, o melhor ca-

minho é seguir dividindo as vendas e aproveitando 

os bons momentos do mercado.

Já os fertilizantes e defensivos estão sendo im-

pactados pela queda do dólar, o que deve ajudar a 

baixar os preços em breve. Por enquanto, a logística 

de entrega ainda segura um pouco esse movimento, 

mas quem puder esperar pode encontrar condições 

melhores no fim de outubro ou início de novembro. 

O agro entra num período que pede calma e plane-

jamento. O crédito continua caro, e cada decisão 

faz diferença. Que outubro traga boas notícias e um 

pouco mais de fôlego para todos nós no campo!
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LEILÃOFUTURECOM 2025

Realizado no dia 4 de outubro, em parceria com 

a NEM Assessoria, o Leilão de Gado Leiteiro da Co-

operRita foi um sucesso de participação e negócios. 

O evento reuniu criadores e cooperados em um am-

biente de confraternização e comercialização. Foram 

comercializados 75 animais, entre eles novilhas do 

Programa Moeda Leite, prenhas de embrião, insemi-

nadas, em ponto de enxerto e gado selecionado de 

cooperados, todos com excelente genética e quali-

dade produtiva.

O leilão ocorreu de forma presencial e online, 

com transmissão ao vivo pelo canal da NEM Asses-

soria no YouTube, ampliando o alcance e a participa-

ção de compradores de várias regiões.

Com um importante gesto de solidariedade, o 

Asilo de Santa Rita do Sapucaí participou servindo 

refeições durante o evento, e toda a renda obtida foi 

revertida à instituição. A CooperRita agradece aos 

cooperados, colaboradores e parceiros que contribu-

íram para o sucesso de mais uma edição.

Leilão de Gado Leiteiro 
CooperRita: sucesso de 
público e solidariedade

CooperRita participa 
da principal feira de 
Conectividade e Inovação 
da América Latina

A CooperRita participou da Futurecom 2025, rea-

lizada de 30 de setembro a 2 de outubro, no São Paulo 

Expo. A presença foi possível graças à parceria com o 

PROINTEC – Programa Municipal de Inovação de 

Santa Rita do Sapucaí (MG), que reuniu empresas do 

município em uma ação voltada à promoção da ino-

vação e do empreendedorismo local.

Durante os três dias de evento, a CooperRita apre-

sentou e comercializou seus produtos, levando aos 

visitantes o sabor e a tradição de Minas Gerais e di-

vulgando o cooperativismo a um público de milha-

res de pessoas.

A cooperativa agradece ao PROINTEC e a Ca-

cau do Céu, que estiveram presentes durante todo o 

evento, e a todos que visitaram o estande. A partici-

pação reforça o compromisso da CooperRita em unir 

inovação, qualidade e valorização regional.



No sistema de ordenha mecânica, as teteiras 

são o único ponto de contato direto do equi-

pamento com as vacas. Apesar de simples, elas 

exercem grande influência na saúde do úbere e 

na qualidade do leite.

Quando estão dentro do prazo de validade, 

as teteiras garantem uma massagem eficiente, 

preservam o esfíncter dos tetos (barreira natural 

contra infecções), reduzem o risco de mastite 

e mantêm um fluxo estável de leite, evitando a 

sobreordenha e refluxo contaminado.

Com o uso prolongado, surgem problemas 

como perda de elasticidade, fissuras que acu-

mulam sujeira, má adaptação aos tetos e até 

quedas prematuras dos conjuntos, aumentan-

do o risco de lesões e mastite.

Prazos de troca

• Borracha: 2.500 ordenhas ou 6 meses

• Silicone: 5.000 ordenhas ou conforme o fa-

bricante

Exemplo: 50 vacas em duas ordenhas diárias, 

com 4 conjuntos = troca a cada 100 dias.

TETEIRAS

Teteiras: Pequenas Peças,  
Grande Impacto na Produção de Leite

Jean Carmo da Costa 
Técnico de Campo

Sinais de desgaste

• Aumento de mastite e CCS

• Tetos com lesões ou anéis

• Vacas inquietas durante a ordenha

• Ordenhas mais longas e menos leite

Boas práticas

Implante um controle de trocas preventivas, 

revise vácuo e pulsadores regularmente e treine 

o retireiro para identificar desgastes.

Registrar a saúde do úbere ajuda na orienta-

ção técnica e evita prejuízos.

Conclusão: teteiras em bom estado signifi-

cam bem-estar animal, produtividade e leite de 

qualidade.

Um pequeno detalhe que faz toda a diferença 

na eficiência da ordenha.
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Produza
em menos 

tempo!+

Procure uma das nossas lojas agropecuárias e saiba mais

Chorumeira
Resfriador de leite
Trator
Plaina
Vagão Misturador

Ensiladeira
Carretinha
Grade
Ordenhadeiras
 Pulverizadores

Conheça nossas recomendações sob medida
em insumos e leve produtividade para o seu
negócio rural.



Barter na Prática: Uma Alternativa 
Inteligente para o Produtor

A operação barter é uma 

forma de negociação em que o 

produtor troca parte futura da 

sua produção de café por insu-

mos agrícolas, como fertilizan-

tes e defensivos, por exemplo. 

Em vez de pagar em dinheiro, 

o produtor paga posteriormen-

te com sacas de café, com en-

trega previamente acordada 

em contrato. Esse modelo vem 

ganhando cada vez mais espa-

ço no setor, por oferecer maior 

flexibilidade e planejamento 

na condução da lavoura.

Um dos principais benefí-

cios do barter é a previsibili-

dade e segurança: o produtor 

já garante os insumos neces-

sários no momento ideal, sem precisar desembolsar 

dinheiro imediatamente. Além disso, consegue travar 

preços e condições de troca com antecedência, o que 

pode proteger contra oscilações do mercado, sendo 

especialmente útil em períodos de instabilidade nos 

preços do café ou de alta nos custos de produção. Se, 

na época da entrega, o preço do café cair, o produtor 

já está protegido pois negociou 

antes. Por outro lado, se o mer-

cado subir, ele ainda sai no ga-

nho com os insumos aplicados 

no tempo ideal, conseguindo 

uma lavoura mais produtiva.

Para realizar um bom ne-

gócio, é necessário acompa-

nhar o mercado, contar com 

o apoio técnico da coopera-

tiva para avaliar se o barter é 

a melhor alternativa no mo-

mento e planejar seus cus-

tos. Importante ressaltar que 

realizamos essa operação na  

CooperRita, com base no limite 

de crédito e histórico de entre-

ga de cada cooperado. Assim, o 

barter pode ser uma ferramen-

ta estratégica para garantir produtividade e segurança 

financeira ao produtor, consulte-nos para saber mais.

Marina Mazini  
Departamento de Café

Tenha voz ativa em nossa cooperativa, traga
seus comentários, sugestões e opiniões para

continuarmos evoluindo juntos.

Queremos ouvir
você!

WhatsApp:
(35) 3473-3510

CAFÉ
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Tenha voz ativa em nossa cooperativa, traga
seus comentários, sugestões e opiniões para

continuarmos evoluindo juntos.

Queremos ouvir
você!

WhatsApp:
(35) 3473-3510

Mateus Eduardo da Silva  
Marketing e comunicação

Laiana Bochi 
Comercial Agro

13ª AGRICOOPER

Agricooper 2025 supera metas  
e reforça laços com cooperados

3 3

3

Os resultados da 13ª Agricooper confirmam a conso-

lidação da feira como uma das principais iniciativas co-

merciais e de relacionamento da CooperRita. O evento 

registrou R$ 9.254.651,11 em faturamento, superando em 

68% o volume de 2024.

O crescimento não se limitou às vendas: o número 

de cooperados participantes passou de 156 para 390, um 

avanço de 150%, evidenciando a aproximação cada vez 

maior entre a cooperativa e seus associados.

Entre os fatores que impulsionaram o sucesso da fei-

ra estão o planejamento antecipado das metas e ações, 

o forte trabalho de divulgação e o formato rotativo da 

Agricooper, que ampliou o alcance regional com eventos 

em todas as lojas.

As palestras técnicas voltadas à atualização dos pro-

dutores e o recadastramento dos cooperados também se 

destacaram, fortalecendo a integração e a regularização 

dentro do sistema cooperativista.

A Agricooper mostrou, mais uma vez, que o sucesso 

da cooperativa está nas pessoas que acreditam e cons-

troem juntas esse propósito coletivo, resultado da con-

fiança, do engajamento e da parceria que moldam o futu-

ro da CooperRita.
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RAÇÃO ADULTO CARNE 15KG

SPECIAL DOG

99R$

,00APENAS

Promoção válida nas lojas agropecuárias
CooperRita enquanto durarem os estoques.


